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LA FORMULA CASHBACK
IL CASHBACK.

E il servizio di revisione dello scaffale che CATI mette a disposizione del ricambista

per la corretta preparazione e attivazione del Riordino Automatico.

Come?

In tre step:

ANALISI INIZIALE SITUAZIONE FINALE

La valutazione cashback prevede:

¢ Reso* del materiale non movimentato.

¢ Rottamazione* * del materiale obsoleto.

ANALISI INIZIALE

* Determinazione del corretto perimetro degli articoli da gestire su dati di vendita
e di giacenza forniti dal cliente.

* Analisi ABC per classificare gli articoli movimentati (A e B] e gli invenduti (C e X).

» Offerta economica (€) al cliente per il reso* del materiale A e B.
* Contributo economico/incentivo (€] al cliente affinche gestisca al proprio interno

la rottamazione* * del materiale C e X.

SITUAZIONE FINALE

* Caricamento nel sistema gestionale del cliente di scorte min. e max.

* Reportistica mensile con le proposte di reso e nuovi livelli di scorta.
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GIACENZE VENDUTO INDICE

LINEA INIZIALI AL COSTO ROTAZIONE
Pastiglie freno 33.857,00€ 63.850,00€
Tiranteria 16.2739,00€ 45.082,00€
Filtri 13.930,00€ 52.400,00€

ANALISI INIZIALE
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MAGAZZINO MAGAZZINO
PESANTE (%) PESANTE (€)
52,98% 17.937,00€
48,21% 7.848,00€
35,37% 4927,00€
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GIACENZE INDICE

INIZIALI ROTAZIONE
15.920,00€ 4,00
8.431,00€ 5,35
9.003,00€ 5,69

SITUAZIONE FINALE

Su tutti i brand delle linee prodotto dove & possibile applicare la formula cashback

e previsto un obiettivo minimo da perseguire.

Pastiglie freno
Filtrazione
Dischi freno

Tiranteria

Volani/ kit frizione OBIETTIVO MINIMO

Kit distribuzione Uguale o maggiore

85% fatturato annuo

Candele/candelette di vendita del cliente

O e S O I

Kit distribuzione
9. Pompe acqua
10. Cinghie

11. Ammortizzatori
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Via Preteg

RIO E UN MARCHIO REGISTRATO DI PROPRIETA CATI S.P.A.



mailto:info@areaauto.it
http://www.areaauto.it

