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COS’È SUPERMAX
IL SOFTWARE GESTIONALE RIVOLTO A TUTTI I 

RICAMBISTI PROFESSIONALI.

Appositamente studiato per il lavoro al banco, 

permette di ottimizzare tutti i processi di 

un'attività commerciale: dall'acquisto, alla 

vendita, fino alla gestione contabile.

La semplicità di utilizzo e un'ampia struttura di 

moduli lo rendono uno strumento indicato per 

gestire la propria azienda in maniera professionale.

Utilizzando SuperMAX si ha accesso alle più recenti 

informazioni di settore e agli aggiornamenti 

continui dal proprio distributore per non rimanere 

mai un passo indietro.
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SUPERMAX: LA FORMAZIONE 
La scelta del giusto programma gestionale rappresenta un momento fondamentale 

per il futuro di un'azienda.

Una scelta sbagliata può impattare fortemente precludendo o limitando il miglioramento 

dei processi interni.

LE FASI PER LA SCELTA DEL GESTIONALE.
•FASE A: analisi iniziale e valutazione progetto.

•FASE B: analisi di secondo livello e scelta.

FASE A: analisi iniziale.

•Motivi che inducono al cambiamento.

•Individuazione delle criticità esistenti e possibili soluzioni.

•Valutazione di demo software alternativi.

•Budget di spesa.

•Tempistiche previste.

FASE B: analisi di secondo livello.

•Individuazione dei fornitori da integrare.

•Demo approfondita, allargata ai collaboratori.

•Richiesta al fornitore di referenze nel settore.

•Approfondimenti su tematiche specifiche.

•Preventivo finale.
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PERCHÈ LA FORMAZIONE?
Un giusto percorso può fare la differenza sul risultato finale.

L'obiettivo della formazione è far comprendere e, dunque, evitare le possibili 

cause di fallimento di un progetto ERP:

•Migrazioni dati approssimative.

•Difficoltà nel replicare le personalizzazioni.

•Resistenza al cambiamento da parte del personale.

•Scelta di partner non di settore.

•Assistenza software non adeguata.
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INTRODUZIONE A SUPERMAX 
SuperMAX è il programma gestionale dedicato a tutti i negozi, magazzini di                

autoricambi e autoaccessori professionali.

Appositamente studiato per il settore, SuperMAX è un programma completo che       

permette di ottimizzare e rendere più efficiente il lavoro del ricambista, a partire               

dall'acquisto della merce, alla vendita al cliente, fino alla gestione delle attività contabili.

SuperMAX Sale - La versione adatta a tutti i negozi di                      
autoricambi professionali dedicati prevalentemente alla vendita.

SALE

SuperMAX Warehouse - La versione che aggiunge alle               
funzionalità di Sale i programmi necessari per una puntuale     
gestione di magazzino.

SuperMAX Company Plus - La versione rivolta a tutti i clienti 
SuperMAX Company che decidono di lavorare in sinergia con 
CATI spa attivando il servizio B2B.

WAREHOUSE

COMPANY
PLUS

SuperMAX Company - Questa versione è la più completa,      
perchè in grado di gestire tutti i processi, dalla vendita alla con-
tabilità.

SuperMAX Cloud Server - Questa modalità di installazione
permette di liberarsi dell'hardware nella propria azienda,       
sfruttando tutti i vantaggi del Server in Cloud.

COMPANY

CLOUD 
SERVER
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PERCHÈ SCEGLIERLO?

COMPLETO ED INTEGRATO - LA SOLUZIONE DEFINITIVA!

SuperMAX si compone di due parti integrate:

•La gestione del magazzino che prevede l'emissione dei documenti di           

vendita, il mantenimento delle giacenze di magazzino sino alla fatturazione 

e alle relative analisi delle vendite.

•La gestione della contabilità che permette la completa gestione                          

amministrativa dell'attività, incassi e pagamenti, adempimenti fiscali, sino 

al bilancio.

AGGIORNAMENTO CONTINUO - MAI PIÙ RIMANERE INDIETRO!

Aggiornamento online. Non ci si deve più preoccupare delle frequenti 

variazioni dei listini, gamme prodotti, sostituzione di codici obsoleti o                      

condizioni di acquisto che cambiano: il tutto viene aggiornato da un passaggio 

di dati quotidiano e automatico.

LA FORZA DELLA COMMUNITY - INSIEME PER CRESCERE!

Utilizzando SuperMAX si entra a far parte di una community.

Esperienze condivise, diffusione delle informazioni utili per l'attività del settore 

e gli aggiornamenti continui sui nuovi trend e abitudini di mercato, per servire 

al meglio la propria clientela.
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SUPERMAX SALE 
SuperMAX Sale è un programma completo e immediato, particolarmente indicato 

per tutte quelle realtà che fanno della vendita al banco il proprio punto di forza.

Ottimizza e rende più efficiente il lavoro di tutti gli operatori, a partire dall'acquisto dei 

ricambi, fino alla vendita finale al cliente.

COME FUNZIONA?
La struttura prevede l'installazione di una macchina Server e la configurazione di 

tutti i dati inerenti la propria azienda.

Qualunque pc Windows può essere interfacciato al Server tramite rete locale o in 

remoto. Ogni postazione, indipendente e autonoma, sarà in grado di svolgere tutte 

le funzioni previste o, se richiesto, potrà esserne limitata l'operatività.
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PERCHÈ SCEGLIERLO?
La semplicità di utilizzo e l'ampia struttura di moduli lo rendono uno strumento       

facilmente personalizzabile e adattabile anche ai ricambisti più esigenti.

•Modulo Vendite al banco - Per generare, modificare o salvare qualsiasi tipo 

di documento. Bolle di vendita, fatture, preventivi, scontrini. Una medesima  

procedura per garantire un flusso di vendita rapido e di facile utilizzo.

•Modulo Prezzi - È il pannello di comando per strutturare tutte le politiche     

commerciali di vendita legate alle diverse classi articoli, gruppi di clienti, listini 

o prezzi netti.

ULTERIORI VALORI AGGIUNTI
Il pacchetto Sale, oltre a tutte le funzionalità previste dai più moderni ERP per la 

quotidiana attività commerciale, comprende:

•Database con oltre 2.500.000 anagrafiche prodotto.

•Barcode.

•Aggiornamento listini.

•Aggiornamento costi.

•Gestione e trasformazione preventivi.

•Gestione e controllo materiale con scanner.

•Gestione agenti e reportistiche.

•Personalizzazioni commerciali per gruppi o singoli clienti.

•Prezzi promozionali per periodo o quantità.

•Prezzi netti da ricarico sul costo.
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SUPERMAX WAREHOUSE 
L'inserimento dei documenti di acquisto viene automatizzato grazie al portale DDT 

online che permette di ricevere le bolle telematiche di tutti i distributori a pannello.

Il sistema è in grado di riconoscere i diversi codici articoli, creando immediati carichi di 

magazzino in relazione al corretto fornitore di riferimento.

COME FUNZIONA?
La struttura prevede l'installazione di una macchina Server e la configurazione di 

tutti i dati inerenti la propria azienda.

Qualunque pc Windows può essere interfacciato al Server tramite rete locale o in 

remoto. Ogni postazione, indipendente e autonoma, sarà in grado di svolgere tutte 

le funzioni previste o, se richiesto, potrà esserne limitata l'operatività.

In questa versione di SuperMAX è possibile utilizzare programmi dedicati che     

ottimizzano il lavoro del magazzino. Sono previsti lettori a barre e terminali di 

controllo per le attività di picking o inventario.

PERCHÈ SCEGLIERLO?
Le rettifiche inventariali diventano un'attività semplice e immediata; grazie all'ausilio 

dei terminali forniti, migliora la performance del lavoro tra gli scaffali.

Ai moduli già presenti su Sale, se ne aggiungono altri dedicati alla gestione del

carico documenti a magazzino (DDT online) e statistiche sul venduto.

Modulo DDT online Modulo statistiche
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ULTERIORI VALORI AGGIUNTI
Oltre alla funzionalità della versione Sale, comprende:

•Aggiornamento automatizzato di tutti i fornitori.

•Inventario semplificato tramite palmare.

•Gestione scorte minime e ubicazioni.

•Proposta di riordino su scorta o consumi.

•Riordino automatico.
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SUPERMAX COMPANY 
Attività commerciale, logistica e amministrativa si integrano perfettamente per 

gestire al meglio l'andamento della propria impresa.

Grazie al modulo Mexal è possibile gestire la contabilità con uno strumento completo, 

aggiornato ed interfacciabile con il proprio studio contabile.

COME FUNZIONA?
La struttura prevede l'installazione di una macchina Server e la configurazione di 

tutti i dati inerenti la propria azienda.

Qualunque pc Windows può essere interfacciato al Server tramite rete locale o in 

remoto. Ogni postazione, indipendente e autonoma, sarà in grado di svolgere tutte 

le funzioni previste o, se richiesto, potrà esserne limitata l'operatività.

Questa versione di SuperMAX completamente integrata con il modulo                

contabile Mexal offre un'assistenza dedicata.

Personale specifico e del settore garantiscono formazione amministrativa e             

affiancamento continuo.
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PERCHÈ SCEGLIERLO?
Emessi i documenti di vendita e relative fatture, tutto viene registrato e archiviato 

nella sezione "Mexal", una tra le più apprezzate e aggiornate piattaforme contabili.

ULTERIORI VALORI AGGIUNTI
Oltre alla funzionalità della versione Sale e della versione Warehouse, comprende:

•La contabilità completa, con la gestione integrata dell'inivio e ricezione delle 

fatture elettroniche e archiviazione digitale.

•Uno staff di assistenza dedicato, pronto ad intervenire da remoto o                                 

telefonicamente.
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SUPERMAX COMPANY PLUS 
Il pacchetto più completo e integrato per la rivendita di tutti i brand distribuiti da 

CATI spa. Articoli, disponibilità e prezzi sempre aggiornati per i propri clienti.

COME FUNZIONA?
E-COMMERCE B2B

Il servizio prevede l'attivazione di uno spazio E-commerce rivolto alle proprie              

officine. L'officina, abilitata dal ricambista, può consultare gli articoli distribuiti, le 

relative giacenze e infine ordinare.

I prezzi proposti dall'E-commerce sono i valori impostati dal ricambista.

RICERCA TARGA INFOCAR

Il servizio prevede l'inserimento dello strumento Infocar di Quattroruote sull'utente 

officina abilitato all'E-commerce.

ORDINI DA OFFICINE

Il servizio consente alle officine di cercare i prodotti, verificarne disponibilità e prez-

zi e inviare l'ordine al ricambista.
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PERCHÈ SCEGLIERLO?
I prodotti ERP di ultima generazione, che propongono soluzioni integrate per la 

gestione di varie attività (es. logistica, acquisti, marketing, e-commerce...),                       

richiedono ingenti investimenti economici e in risorse umane.

SuperMAX Company Plus rappresenta il valore aggiunto che CATI spa offre ai     

propri clienti per una soluzione gestionale semplice, completa e pronta all'uso.

ULTERIORI VALORI AGGIUNTI
•Attivazione immediata.

•Soluzione "chiavi in mano".

•Software consolidato e collaudato.

B2B Infocar
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SUPERMAX CLOUD SERVER 
SuperMAX Cloud Server è la soluzione tecnica che permette di liberarsi                  

dell'hardware nella propria azienda, sfruttando tutti i vantaggi del Server in Cloud.

Scegliendo il SuperMAX Cloud Server non ci si preoccupa più della manutenzione, dei 

backup o dei guasti.

Server garantiti al 100% assicurano l'accessibilità completa, da qualsiasi dispositivo 

connesso in rete.

COME FUNZIONA?
I Cloud Server sono delle macchine caratterizzate da una propria RAM, spazio su 

disco e processore, sempre raggiungibili tramite una connessione a internet e      

ospitate all'interno di Data Center certificati.

Il VPS, acronimo di Virtual Private Server, è l'ambiente dedicato ad ospitare il 

software gestionale SuperMAX.

Sempre raggiungibile, consente interventi tecnici immediati, se necessario.
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PERCHÈ SCEGLIERLO?
I vantaggi sono molteplici: il risparmio sull'hardware tradizionale eliminando la        

necessità di rinnovo tecnologico, la certezza di una business continuity, cioè la         

possibilità di replicare i dati e proteggerli in modo da garantire l'erogazione dei   

propri servizi aziendali, senza rischiare di interrompere il proprio lavoro.

VALORI AGGIUNTI
•Accessibilità costante ai propri dati h24.

•Server sempre aggiornato.

•Connessione interna e da remoto.

•Back-up quotidiano garantito.
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CONCLUSIONI E CONFRONTO

SALE

•DB con oltre 2.500.000 di                  
anagrafiche prodotto.

•Barcodes.

•Aggiornamento listini.

•Aggiornamento costi.

•Gestione vendite e preventivi.

•Reportistica vendite.

WAREHOUSE

•DB con oltre 2.500.000 di        
anagrafiche prodotto.

•Barcodes.

•Aggiornamento listini.

•Aggiornamento costi.

•Gestione vendite e preventivi.

•Reportistica vendite.

•Inserimento automatizzato DDT 
fornitori.

•Inventario semplificato tramite 
terminali.

•Gestione scorte minime e     
proposta di riordino.

•Riordino automatico.
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COMPANY

•DB con oltre 2.500.000 di        
anagrafiche prodotto.

•Barcodes.

•Aggiornamento listini.

•Aggiornamento costi.

•Gestione vendite e preventivi.

•Reportistica vendite.

•Inserimento automatizzato DDT 
fornitori.

•Inventario semplificato tramite   
terminali.

•Gestione scorte minime e     
proposta di riordino.

•Riordino automatico.

•Gestione multideposito.

•Analisi di vendita e marginalità.

•Gestione e invio fatture                 
elettroniche.

•Gestione contabile completa.

COMPANY PLUS

•DB con oltre 2.500.000 di    
anagrafiche prodotto.

•Barcodes.

•Aggiornamento listini.

•Aggiornamento costi.

•Gestione vendite e preventivi.

•Reportistica vendite.

•Inserimento automatizzato DDT 
fornitori.

•Inventario semplificato tramite 
terminali.

•Gestione scorte minime e     
proposta di riordino.

•Riordino automatico.

•Gestione multideposito.

•Analisi di vendita e marginalità.

•Gestione e invio fatture         
elettroniche.

•Gestione contabile completa.

•B2B personalizzato.

•Ricerca targa Infocar.

•Invio ordine da officine.



NOTE





Via Pretegiani, 27 • 10078 Venaria (TO)
Tel +39 011 40.73.711

SUPERMAX È UN MARCHIO REGISTRATO DI PROPRIETÀ CATI S.P.A.

info@supermax-ricambisti.it   
www.catispa.com

mailto:info@areaauto.it
http://www.areaauto.it

